
コンセプト 寝起き時の肩の痛みから、体調崩し病院通い、それが発端で肩に体圧を受けないマットレスを開発。

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/3

商品名 建設会社のマットレス「アスリーPRO肩ガード」
特長
機能

マットレスの凹ポケットが体圧から肩を守り、血流促進から肩痛解消に特化したマットレス。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

写真② 写真②

いいとこ
「強み」

マットレス事業２０年の会社とコラボで開発され、長年培われた技術が随所に生かされている。
肩に体圧を受けず、四十肩五十肩のお悩みの方、プロ野球選手などアスリートの肩を保護する。

他社との
優位性

開発販売元、肩痛に特化したマットレスは業界初で、意匠登録済、特許申請中の商品。

ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

一般ユーザー、マッサージ店、整体、治療院、アスリート等、その他

「建設会社のマットレス」で検索すると、説明付き動画，秋田魁新聞の紹介記事が、また「秋田放送フロンティア」で検索するとテレビで放映された開発シーンがご覧いただけます。

肩に痛みを感じている方々には、一度お試し寝頂きたいと思います。その際５０日間ご使用後合わないようでしたら、送料のみご負担で全額返金システムを採用しております。

ご購入頂いた方々からは、肩痛が治ったなど喜びのレビューを頂いているほか、肩がとても楽と好評を得ております。

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/3

会社名

http://www.itokenyu.com

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

弊社は昨年創業５０周年の節目を迎え、事業は人なりを貫いてきました。これまで
の社是「感謝報恩」から、これからの５０年を恩返しの人生と位置付け、感謝の心で
求めず無償の愛を貫く「報恩感謝」を社是としております。社会のお役に立ち必要と
される会社を目指しております。

代表者名

【所在地・連絡先】

出展商品名

写真 写真

出展回数伊藤建友株式会社

72 人 百万円

出展カテゴリー

売上 11億5千5

伊藤佐喜男

健康、スポーツ 回1

建設会社のマットレス　「アスリーPRO肩ガード」

地域貢献活動や地域とのつながりについて

写真

弊社では、２１年前から地域貢献の一環として介護事業を行い、現在地域密着型施
設として５カ所を運営、地域住民の参加を得て、様々なイベント活動を行っております。

写真

FAX

konno@itokenyu.com

0184-24-3360

0184-24-3413

担当者名 今野由美子

E-mail

TEL

所在地

URL

015-0075

秋田県由利本荘市花畑町1-116

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



危機管理

【品質管理情報】

商品検査

【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

意匠登録証　登録第1709771号
登録日　令和4年3月4日

連絡先

担当者

従業員の管理

施設設備の管理

弊社のマットレス事業は、異業種参入のため、詳細のノウハウがなかったのですが、それを２０年の歴史を持つ専門会社とのコラボ
レーションで、製造から縫製まで委託で解決、最高の品質を提供するにいたりました。製品開発は自社ですので、配送センターには
在庫も豊富で初期費用を抑えながら高品質の商品を提供いたします。

自社の 「アピールポイント」
TMC

衛生管理

生産・製造工程の管理

展示会・商談会用「商材シート」

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】 3/3

ご相談の上、決定させていただきます。

写真 写真 写真 写真

＜具体的内容＞

有 無 その他

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


