
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

ライフスタイルに少しでもこだわりを持っている30～40代後半くらいまでの男女 ・ ハウスメーカー

住宅新築 ・ リフォーム時（お客様が描く理想の空間を提案）

「癒し」 「優越感」 「充実感」

地元ハウスメーカーの方からも、お仕事をいただけるようになってきました。
空間コーディネートが時代にマッチしてきていると思います。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

お客様ご自身のこだわりの住空間を実現できます。

他社との
優位性

内装。証明などハウスメーカーの企画プランの範囲内でお決めいただくのも結構です
が、インテリアに拘りがあり、自信の欲求、優越感、満足感を味わいたい方はぜひ当
店をご利用ください。

コンセプト ハウスメーカーとお客様の橋渡し。枠にははまらない様々な商材の提案とアドバイス。あらゆる商材を使用し、ハウスメーカーとのコラボレーションした家づくり。
「癒し」 「優越感」 「充実感」が得られる。自分たちらしく住める住空間の提供。

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/3

商品名
照明器具・家具・雑貨等を通した
空間のコーディネート

特長
機能

お客様が描いた理想のマイホームやライフスタイルを提案。

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

写真 写真

FAX

roperstore.kaminoyama@gmail.com

023-679-3626

担当者名 平塚裕之

E-mail

TEL

https://www.roper-store.com

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

出展回数ＲＯＰＥＲ　ＳＴＯＲＥ　（ローパーストア）

1 人 百万円

出展カテゴリー

売上 13

生活・環境

所在地

URL

990-2422

山形県山形市中桜田3丁目1-3

自分達らしく住める住空間、豊かな生活を送るための道具などを
用いて、理想の暮らしを実現するためのお手伝いをいたします。
「癒し」 「優越感」 「充実感」をお届けします。

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」

回

照明器具・家具・雑貨等を通した空間のコーデｨネート出展商品名

平塚裕之

地域貢献活動や地域とのつながりについて

TMC

【企業紹介】 2/3

会社名

展示会・商談会用「商材シート」

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。

mailto:roperstore.kaminoyama@gmail.com
https://www.roper-store.com/


近年周りを取り巻く生活環境は物が溢れ情報もすぐ手に入る時代になっております。そんな中お客様のニーズも多様化しており、そ
れは家を建てる時も同様です。ＲＯＰＥＲ　ＳＴＯＲＥの役割はその多様化しているニーズに応えるべく照明器具・家具・雑貨等を通し
て空間をコーディネートし、お客様が描いた理想のマイホームやライフスタイルを提案し、お客様のニーズに合った家づくりをサポート
するのが役割です。インテリアに拘りがあり、自信の欲求、優越感、満足感を味わいたい方はぜひ当店をご利用ください。

自社の 「アピールポイント」
TMC

衛生管理

生産・製造工程の管理

展示会・商談会用「商材シート」

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】 3/3

商談時に交渉させていただきます。

＜具体的内容＞

危機管理

【品質管理情報】

商品検査

【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

連絡先
担当者

従業員の管理

施設設備の管理

有 無 その他

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


