
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

一般のお客様、ハウスメーカー、建築会社

当社ホームページ、ポータルサイトからのメール問い合わせ、電話での問い合わせ、当社へのご来店　からのご相談。

お客様のニーズに合わせたご提案をさせていただきます。

宅地分譲は、販売開始から１年強くらいの期間で完売をさせていただいております。販売実績から宅地分譲は好評をいただいているものと思います。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

写真① 写真②

いいとこ
「強み」

当社は、宅地分譲をメインに販売をしております。そのため、建築会社様との取引も多く各社の比較
などアドバイスできます。

他社との
優位性

開業以来、毎年、宅地分譲をしてきました。土地に関す関することならお任せください。

コンセプト 土地・建物のご購入の相談はもちろんのこと、売却の相談から不動産の有効活用、ライフスタイルの変化にあわせたご提案、融資利用の相談など親身になってご提案をさせていただ
きます。

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/3

商品名 株式会社三陽不動産
特長
機能

不動産の売買、売買・賃貸の仲介、宅地分譲

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

こども110番連絡所になっています。米沢市空き家バンク登録事業者です。

写真

FAX

info＠sanyo‐fudousan.com

0238-26-8351

0238-26-8352

担当者名 遠藤

E-mail

TEL

所在地

URL

992-0012

山形県米沢市金池６丁目９番５６号

出展商品名

写真

出展回数株式会社三陽不動産

2 人 百万円

出展カテゴリー

売上 50

遠藤陽一

回

https://www.sanyo-fudousan.com

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

3名体制で営業しております。事務所はカフェ、美容室と間違われるくらいの不動産
会社らしくない事務所です。お茶ついでのご相談で良いと思っておりますので、お立
ち寄りください。

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/3

会社名

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。

https://www.sanyo-fudousan.com/


休日を不動産会社では珍しい（先駆けて）土日、祝日を休日としています。
お客様の対応で休日出勤はあるかもしれませんが、メリハリのある仕事と家族サービスで作業効率も上がると思っています。

自社の 「アピールポイント」
TMC

衛生管理

生産・製造工程の管理

展示会・商談会用「商材シート」

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】 3/3

写真 写真 写真 写真

＜具体的内容＞

危機管理

【品質管理情報】

商品検査

【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

山形県宅地建物取引業免許（２）
宅地建物取引士２名
賃貸不動産経営管理士１名

連絡先

担当者

従業員の管理

施設設備の管理

有 無 その他

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


