
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

　　　・官公庁
　　　・インフラ関係、交通関係
　　　・その他3D表現や現地調査の効率化、及び商業分析等に興味のあるお客様(業種を問わず)

　  　・官公庁　　　　 →　災害発生時のデータ共有・発信、プレミアム商品券などを使用できる店舗をマップに表示する。
　  　・インフラ関係　→　紙データで管理している既存の施設等をデジタルマップ化することで、視覚的に位置が分かりやすく管理できる。
　　　　　　　　　　　　 　　  又、自分の現在位置も表示できるので現地調査・点検等にも活用可能。
　  　・交通関係　　　→　現在のバス位置をGPSを利用してリアルタイムで表示する。

　　　・目で見てわかりやすい情報の提供、共有、発信
　　　・データ管理の効率化、高度化
　　　・特定の用途を問わない地図情報の利用

　　　・官公庁へ統合型GISを導入し、その管理・更新も含めて行っており、なくてはならないシステムとなっている。
　　　・主に官公庁や関連団体で使用しており、データの管理をメインとして、地図作成や他システムとの連携も行っている。
　　　・評価としては概ね良好であり、地理情報システムを導入後に途中解約した事例は1件もない。
　　　・クラウド型GISとVR(バーチャルリアリティ)を活用した情報発信ウェブサイト「バーチャルシティ鶴岡」も好評である。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

　・地図上にビジュアル表示できるので、文字や数値の表データよりも状況を把握しやすい。
　・2D、3D、Excel等多様なデータを管理・分析できる汎用性の高さ。
　・測量調査も行っており、地図のスペシャリストによる調査等も行うことが出来るため
　　顧客のニーズに合わせて柔軟に対応可能。

他社との
優位性

　・デスクトップ、モバイル、Web等システム形態や用途に応じて自由に導入可能
　・屋外でのデータ収集、編集、更新をリアルタイムで実施可能

コンセプト 　GIS（ジーアイエス）とは、Geographic Information Systemの略称で日本では「地理情報システム」といわれる
　GISを利用し、今まで目に見えなかった情報を可視化することで、組織・会社が所有するデータの状況や特徴をわかりやすく伝える。

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/3

商品名 　地理情報システムを利用したビジネスサポート
特長
機能

・地図を利用したデータの管理、情報発信
・建物や地形など3Dデータの表示
・クラウドを利用した地図の共有

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。
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展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/3

回

従業員 4 人 売上 百万円 出展商品名

会社名 アインテック株式会社 出展カテゴリー 出展回数

代表者名 　岡部　勝彦

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

地域貢献活動や地域とのつながりについて
【所在地・連絡先】

所在地
９９７－００１５

山形県鶴岡市末広町２３番５０号

担当者名 取締役総務部長　伊藤いく

E-mail i-ito@aintecweb.com

TEL 0235-41-9181

FAX 0235-41-9181

URL https://aintecweb.com/
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展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「アピールポイント」
TMC

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】 3/3

【品質管理情報】 【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

商品検査

    有機JAS　　 HACCP 　　G-GAP
 
    PL保険    ISO　  特許　 その他

   ・提供可能時期
   ・賞味・消費の期限
   ・販売エリアの制限
   ・内容量・ケースサイズ
   ・納品単位
   ・温度管理
   ・価格（慎重に）　 など

＜具体的内容＞

衛生管理

 生産・製造工程の管理

 従業員の管理

 施設設備の管理

危機管理
担当者

連絡先

有 無 その他
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