
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

一般家庭から企業までのすべての国民及び世界中の工芸品収集家

祝辞の贈答品等

献上品、記念品等のシチュエーションにも対応しており、様々なシーンで特産品として親しみやすい。

地元球団楽天イーグルスのヘルメットにも玉虫塗が施され身近な工芸品として親しまれている。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

一つ一つ職人が熟練の技を持って多くの工程を経ることにより独特の華やかな輝きを発する。

他社との
優位性

宮城県の伝統工芸品の指定を受けている。

コンセプト 見る工芸から使う工芸へ

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/2

商品名 玉虫塗の工芸品
特長
機能

艶やかに照り返す発色と光沢が特徴。

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

FAX

022-222-5401

担当者名

E-mail

TEL

所在地

URL

出展商品名

出展回数有限会社東北工芸製作所

6 人 百万円

出展カテゴリー

売上

佐浦　康洋

回

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/2

会社名

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


