
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

出張でいらっしゃる方、旅行でいらっしゃる方などさまざまなお客さまがターゲットです。

カウンター、座敷、個室席があり、幅広いシーンでご利用いただけます。

老舗のおでん屋として知名度も高く、有名人の利用も多い。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

女性一人からファミリー、カップルでも気軽に入れる家庭的な雰囲気が強み

他社との
優位性

創業七十数年を数える仙台のおでん屋は他にありません。

コンセプト 心、思いを一つに

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/3

商品名 おでん
特長
機能

青森陸奥湾で水揚げされるイワシの焼き干しと昆布だけで取ったおでん出汁

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

FAX

hiroaki@oden-sankichi.com

022-222-3830

022-222-3894

担当者名 田村 浩章

E-mail

TEL

所在地

URL

980-0811

宮城県仙台市青葉区一番町4丁目10-8

出展商品名

出展回数有限会社 おでん三吉

30 人 百万円

出展カテゴリー

売上 150

田村 浩章

回

https://oden-sankichi.com

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

当店はご来店いただいた方がアットホームな雰囲気の中、楽しくお過ごしいただくこ
とを大切にしているお店です。おでんはもちろん、刺身、焼魚、天ぷら、酢の物、サラ
ダ等、他にも一品料理を数多く取りそろえております。また、時節の旬の一品料理を
まごころこめてお造りします。おひとり様やお酒の飲まない方、老若男女問わず、ど
なた様でもお気軽にお越しください。

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/3

会社名
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戦後間もない昭和二十四年に屋台おでんからはじまり、創業七十年を数える仙台のおでん屋です。
お店でご提供しているメニューの中でも人気の品をおうちで召し上がれる通販セット「おうちでおでんセット」もご提供しています。
ネットショップＵＲＬ　　https://shop.oden-sankichi.com

自社の 「アピールポイント」
TMC

衛生管理

生産・製造工程の管理

展示会・商談会用「商材シート」

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】 3/3

＜具体的内容＞

危機管理

【品質管理情報】

商品検査

【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

連絡先

担当者

従業員の管理

施設設備の管理

有 無 その他
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