
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

一般顧客、リフォームを検討しているユーザー様
（屋根外壁雨樋の老朽化でリフォームを考えている又は雨漏りしていて修理したい方など）

屋根、雨樋、外壁の新築、リフォーム工事

お客様の納得する工事が行える。

フットワークが軽く、丁寧な仕事とのご評価を頂いております。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

丁寧な仕事の心掛け、長くお付き合いを頂けるア
フターフォロー。

他社との
優位性

地域密着で、色々なご相談にもフットワーク軽く
ご対応。

コンセプト お客様との綿密な打ち合わせ、ご納得を頂く工事を実施。

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/2

商品名
屋根工事、外壁工事、
塗装工事、防水工事等

特長
機能 一般住宅から大型建築物まで幅広い対応。

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

FAX

aihara@crocus.ocn.ne.jp

022-258-7839

022-259-6644

担当者名 佐々木修一

E-mail

TEL

所在地

URL

983-0021

仙台市宮城野区田子三丁目19-45

出展商品名

出展回数有限会社　相原板金工業

5 人 百万円

出展カテゴリー

売上 45

佐々木　修一

回

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

住まいに関する事はなんでもお気軽に当社へご相談ください。

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/2

会社名

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


