
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

個人一般顧客

お中元お歳暮等贈答品

「伊達の一」ブランドとして知名度が高い。

永年、地元百貨店での販売。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

「伊達の一」ブランドとして浸透していること。

他社との
優位性

海鮮粕漬として独自のタレにこだわる。

コンセプト 宮城県塩釜市から直送で旬の美味をお届けします。

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/2

商品名 海鮮粕漬「伊達の一」
特長
機能

宮城を代表する老舗の味。

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

FAX

info@datenoichi.co.jp

022-367-2930

022-367-2932

担当者名 内海　由紀子

E-mail

TEL

所在地

URL

985-0001

塩釜市新浜町1-43-11

出展商品名

出展回数株式会社伊達の一

4 人 百万円

出展カテゴリー

売上 60

内海　勝男

回

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/2

会社名

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


