
【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

コンセプト 安定収益確保と相乗効果による既存事業の売上・収益改善が大いに期待できるコインランドリー事業をお手伝いします。

地元での
「評判」等

「遊休地・空きテナントの活用」「既存事業の活性化策」「リスクを抑えた収益投資」をご検討のお客様。

３つの効果①安定収益効果⇒高利回り確保②節税効果⇒即時償却、相続税対策③相乗効果⇒集客UPによる既存事業の改善

「景気の影響がない収益事業」「既存事業との相乗効果による売上・収益改善」「高い節税効果」

地域特性に合わせた店舗設計、販売施策をご提案し地域密着の店舗をつくります。

ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】

いいとこ
「強み」

「景気に左右されない収益確保が見込める事業」　⇒　一過性のブームでなく時代の流れ
（環境の変化）に伴う必然の事業です。

他社との
優位性

クリーニング業界の専門商社としての永年の実績に基づくご提案をさせていただき店舗
運営からアフターフォローまでワンストップで応援させていただきます。

商品名 コインランドリー（運営からアフタフォローまで）
特長
機能

「収益効果」「節税効果」「相乗効果」による総合的効果が期待できる事業のお手伝い。
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 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



・

・

〒

FAX

ｈ.tadashi.008@sunpract.com

０２４－９２２－３８７０

０２４－９２２－３８７１

URL

担当者名 本田　匡

E-mail

出展商品名

株式会社　サンプラクト

22 人

TEL

http://www.sunpract.com

【所在地・連絡先】

所在地
９６３－８８３４

福島県郡山市図景二丁目１１－５

Back to the basic(企業理念）

・ 「お客様の目線で常に基本に戻って考え忠実なサービス」を第一のモッ

　　トーとし情報の提供、企画、提案を行っております。

・ 地域特性に合わせた店舗設計、販売施策をご提案し地域密着の店舗

　　つくりをお手伝いいたします。

TMC

【企業紹介】

出展回数 4

自社の 「会社概要」展示会・商談会用「商材シート」

会社名

百万円

出展カテゴ
リー

創業３６年の実績と信頼のクリーニング業界の専門商社

本田　傳
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回ニュービジネス

コインランドリー（店舗運営からアフターフォローまで）

クリーニング業界の専門商社として永年の実績に基づきご提案させて
いただき店舗運営からアフターフォローまでワンストップで応援させて
いただきます。

地域特性に合わせた店舗設計、販売施策のご提案によりフランチャ
イズチエーン店との差別化をはかっております。

従業員

代表者名

売上

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


