
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

顧客・法人問わずニッチな産業（医療・架装車・店舗・高級商品など）

量産というまでの数量ではないが種類が多く小分けに納品してもらいたいなどのニーズに応えられる。

イメージしているものが形になって手に入る。

弊社は創業６年と若い会社なので評判や評価はまだされていないと考えています。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

お客様との打ち合わせの中で使いやすさ・イメージが重要ということなどを盛り込んで製作

他社との
優位性

２０年間で培った知識と導入した設備を生かした製作物を作ることが出来る。

コンセプト 和のイメージを残しつつ現代風のイメージカラーを取り入れ更に飛沫感染予防ができる仕様感でのご依頼

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/3

商品名 飛沫感染予防対策モダンカウンター
特長
機能

コロナ過での接客時の対策が急がれた時期に感染対策予防として製作

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

地域の中学校・高等学校へ朝日新聞１年分・専用スタンドラック一式を寄贈

FAX

nekonakionenew@gmail.com

0247-57-6939

0247-57-6938

担当者名 富山　正

E-mail

TEL

所在地

URL

９６３－７８５５

福島県石川郡石川町字猫啼３５３－８

出展商品名

出展回数株式会社　OneNEW

2 人 百万円

出展カテゴリー

売上 36

代表取締役　富山　正

回

https://onenew281226.com

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

「一つでも匠の優れた心のこもった物を提供していく事」を会企業理念とし、そして
新たな技術との共存が木工業界を変える。学んだ技術との共存こそが新たなもの
を生み出していく。

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/3

会社名

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。
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　　弊社は各ユーザー　⇒製図（手描き図などイメージを図面化する）

　　　　　　　　　　　　　　⇒製作（圧着合板・自由成型・加工・組立）

　　　　　　　　　　　　　　⇒納品　までを一貫して行うことが出来る。

自社の 「アピールポイント」
TMC

衛生管理

生産・製造工程の管理

展示会・商談会用「商材シート」

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】 3/3

支払サイト・回収サイト
月末締め翌々１０日（４０日）
現金振込み
※振込手数料
５万円未満でのお取引に限り相互負担
となります。

＜具体的内容＞
細かなキズ・ヘコミ・コスレ・カケなどを確認して不良などないかを目視でのチェックを工程
ごとに行っています。

毎朝礼時に納品日の確認と工程の確認を行っています。

危機管理

【品質管理情報】

商品検査

【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

従業員へのマネジメントとして過剰に労働していないかなどメンタルケアも
含め注視しています。

連絡先

担当者 富山　正

０９０－２６５４－１０２９

従業員の管理

施設設備の管理
従業員に聞き込みを行い都度改善を進めています。

有 無 その他

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


