
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

音楽に興味があるお客様全般

楽器の修理や購入、レッスンやバンド練習等幅広く。

楽器や機材販売後もアフターフォロー充実しております。

・高校時代バンドでお世話になり、大変好感の持てる楽器店です。
・店員さんが素敵。リペアさんの腕も確かで、楽器の修理に信頼がおけます。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

写真① 写真②

いいとこ
「強み」

修理やメンテナンスの腕は県内小中学校、一般のお客様からも高い評価を得ております。

他社との
優位性

スタジオやホールもあり、バンドの練習やお子様たちへのレッスンも行っております。

コンセプト 音楽の楽しさを届け、楽しいお店作りを目指す。

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/2

商品名 楽器販売修理、楽器サポート、カルチャー教室
スタジオ・ホール貸出、イベント音響

特長
機能

楽器の販売から楽器のサポートまで幅広いサービスの提供を行っております。

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

FAX

onkan@abelia.ocn.ne.jp

0248-73-2223

0248-73-2226

担当者名 箭内　良兼

E-mail

TEL

所在地

URL

962-0025

福島県須賀川市八幡山251-1

出展商品名

出展回数有限会社音館

4 人 百万円

出展カテゴリー

売上 54

渡辺　修宏

サービス業関係 回

http://www.onkan-gakki.com

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/2

会社名

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。
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