
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

お歳暮やプレゼント、お家に華やかさをお探しの方

玄関やリビングに飾ればグッと華やかな空間になります。

送った先で長く楽しめます。お手入れ方法付きで管理も安心

創業70年以上、最近では寄せ植え教室・ネットショップも好評です。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

お好みの品種の中からプロが選択・生育のアドバイスをお手伝い。

他社との
優位性

圧倒的な品種数と品質・迅速な発送

コンセプト ホームセンター・スーパーでは買えない生産者ならではの品種数と品質

展示会・商談会用「商材シート」 自社の 「商品・サービス」
TMC

【商品の特性】 1/3

商品名 シクラメン
特長
機能

11月中旬から５月頃まで長持ち。
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〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

地元医療・教育関係への花の寄付
学校のｲﾝﾀｰﾝｼｯﾌﾟの受け入れ

FAX

hanahana@bansyoku.com

0246-22-8787

0246-21-2805

担当者名 大須賀

E-mail

TEL

所在地

URL

970-8002

福島県いわき市平中平窪字宮田58

出展商品名

出展回数農業生産法人有限会社　磐植

約30 人 百万円

出展カテゴリー

売上 2,000

大須賀　昌幸

回0

https://banshoku.com/

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

展示会・商談会用「商材シート」

弊社では"一輪の花が心を癒してくれる"のコンセプトのもと、皆様に寄り添える花卉
生産を目指し歩んで参りました。
お客様のご要望により多数の品種、納品形態に対応いたします。
今後もお客様とともに歩める企業を目指してまいります。

代表者名

【所在地・連絡先】

自社の 「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/3

会社名
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弊社では生産する植物に使用する土も自社で加熱殺菌・配合を行っております。また種苗会社として種苗販売だけでなく新品種ぼ
育種交配も行っております。弊社の看板商品の一つシクラメンは、毎年11月中旬頃から直売所で販売を行っており多くのお客様に
おいでいただいております。

自社の 「アピールポイント」
TMC

衛生管理

生産・製造工程の管理

展示会・商談会用「商材シート」

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】 3/3

幅広く対応できますのでお気軽にお問い
合わせください

社内基準による検査

危機管理

【品質管理情報】

商品検査

【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

2006年 12月
  シクラメン鉢物品評会／銅賞
2007年 12月
  シクラメン鉢物品評会／金賞
2008年 12月
  シクラメン鉢物品評会／金賞
2009年 12月
  シクラメン鉢物品評会／銀賞
2010年 12月
  シクラメン鉢物品評会／銀賞・銅賞・特別賞
2011年 12月
  シクラメン鉢物品評会／特別賞

連絡先

担当者 大須賀　元

0246-22-8787

従業員の管理

施設設備の管理

有 無 その他
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